
 

 
 

 

 
 
 

Novembre 2005 

 
AIDE AU DEPLOIEMENT EXPORT 

 
 
Les entreprises ayant suivi le programme NOUVEAUX EXPORTATEURS peuvent bénéficier 
d’une subvention de la Région Rhône-Alpes pour la concrétisation de leur plan d’actions.  
 
ENTREPRISES ELIGIBLES : 
 
Exclusivement les PME  ayant suivi le programme NOUVEAUX EXPORTATEURS 
Remarque : Les entreprises ayant déjà bénéficié d’une aide publique à l’export ne peuvent pas 
prétendre à l’ADE (le recours aux dispositifs Coface reste possible). 
 
DEPENSES PRISES EN COMPTE : 
 

 Frais de voyage et de séjour pour deux déplacements au minimum dans le ou les pays visé(s) 
dans le plan d’actions et dans un délai d’un an. Ces déplacements obligatoires peuvent être 
effectués par le chef d’entreprise et/ou ses collaborateurs. 
 

 Coût des prestations facturées par des prestataires privés, les Missions Economiques, les 
Chambres de Commerce et d’Industrie en France et à l’étranger ou UBIFRANCE (recherche 
documentaire, sélection de prospects, organisation d’un programme de rendez-vous, 
accompagnement, interprétariat …). 
 

 Frais de participation en tant qu’exposant à un salon professionnel à l’étranger. Ces 
frais ne peuvent pas être pris en compte si le salon bénéficie déjà d’une subvention publique. 
 

 Frais de réalisation et/ou traduction de catalogues, notices techniques, moyens audiovisuels, 
création et/ou traduction d’un site internet destiné à l’international. 
 

 Dépenses de formation complémentaires au programme NOUVEAUX EXPORTATEURS 
(commerce international et/ou perfectionnement en langue étrangère) pour le ou les 
collaborateur(s) concerné(s) par le développement à l’international de l’entreprise. 
 
Les dépenses prises en compte pour l’attribution de la subvention seront celles effectivement 
engagées dans un délai maximum d’un an. 
 
MONTANT DE LA SUBVENTION : 
 
La subvention, égale à 50 % des dépenses éligibles effectivement engagées par 
l’entreprise, est plafonnée à 5 000 € HT. Cette subvention sera versée à l’entreprise sur 
présentation des justificatifs attestant de l’engagement des dépenses. 



 

 
 

AIDE AU DEPLOIEMENT EXPORT  
DOSSIER DE DEMANDE 

 
ENTREPRISE 
 
Raison sociale : ....................................................................................................................  
Adresse du siège social : .......................................................................................................  
..........................................................................................................................................  
N° SIRET : ..........................................................................................................................  
Téléphone : ........................  Télécopie : .........................  E-mail : ........................................  
Site Internet : ......................................................................................................................  
Responsable dirigeant : ...................................................  Fonction : .....................................  
 

 
 

Activité : ………………………………………………………………………………………………………………………………… 
…………………………………………………………………………………………………………………………………………………. 
Client : …………………………………………………………………………………………………………………………………… 
 

 
Résultats antérieurs et 

prévisions de l’entreprise  
 

 
REALISATIONS 

 
OBJECTIFS 

 
Années 
 

 
n -3 

 
n - 2 

 
n - 1 

exercice en 
cours (n) 

20.. 

 
20.. 

 
20.. 

Capitaux propres 
(en KEuros) (DL) 

      

CA global HT 
(en KEuros) (FL) 

      

CA export  
(en KEuros) (FK) 

      

Effectif de l’entreprise (YP) 
 

      

Résultats nets après impôt  
(en KEuros) (HN) 

      

Investissements  
(en KEuros) (OJ) 

      

Tableau à remplir entièrement. Les valeurs à mentionner correspondent à celles du plan comptable (imprimés 
fiscaux 2050N et suivants). 
 

 
PROGRAMME « NOUVEAUX EXPORTATEURS » 
 
Programme réalisé avec : 
  CCI International 
  CMA de Rhône-Alpes 
  CGPME 
Date de démarrage du programme : ………………………………….……………………………………………………… 
 

 



DESCRIPTIF DU PROJET  
 

……………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………
……………………………………………………………………………………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………………………………………………………………….. 
 

 
 

BUDGET DE PROSPECTION                                                            Montant HT en € 
 

 Deux déplacements minimum à l’étranger (voyage et séjour) dans un 
délai d’un an dans le ou les pays visé(s) : ……………………….…….. 
 
 

 Prestations facturées par un prestataire privé, les Missions Economiques,  
les Chambres de commerce et d’industrie en France ou à l’étranger ou  
UBIFRANCE (recherche documentaire, sélection de prospects, organisation 
 d’un programme de rendez-vous, accompagnement, interprétariat) :             ………………………………. 
 
 

 Frais de  participation, en tant qu’exposant, à un salon  professionnel 
à l’étranger :  ………………………………. 
Indiquer nom et date du salon : .......................................  
 
 

 Réalisation  et/ou  traduction  de  catalogues,  notices  techniques ou 
moyens audiovisuels en langue étrangère, et/ou traduction d’un site 
internet destiné à l’international :  ………………………………. 
 
 

 Formations complémentaires (commerce international et/ou perfection- 
nement en langue étrangère) du responsable de la prospection :  ……………………………….. 
 

Montant total HT des dépenses prévues :  ……………………………….. 

 

Date prévisible du premier déplacement : ……………………………….. 

 

Subvention :  
50 % des dépenses effectivement engagées, plafonnée à 5 000 € HT :  ………………………………. 

 

Je soussigné(e) ………………………... certifie sur l’honneur l’exactitude des informations fournies, 
déclare avoir pris connaissance des conditions générales de l’Aide au Développement Export et 
certifie être à jour de mes obligations fiscales et sociales. 

Fait à ………………………., le ……………………….. 
 
Nom et qualité du signataire : ………………………………………………………………..………………………………………… 
 
Cachet de l’entreprise                                                  Signature : 
 

 

Joindre à ce dossier rempli et signé :  
1 - le dernier bilan de l’entreprise 
2 - un R.I.B. 
3 - un avis motivé d’une page environ de la 
CMA qui suit cette entreprise sur son projet 
export 
4 - les résultats du DIAG UP de l’entreprise 

Dossier à retourner à : 
 
 
 
 
 
 

 


